
「機會總是留給有準備的人。」這句至理名言用諸任何行

業皆適用。2009 年可謂驚喜參半的 1 年，上半年經

濟形勢仍相當嚴峻，但很多同業仍謹守崗位，並積極增值；至

近年底時，形勢轉好，業績甚至比去年更佳，可見進修增值，

隨時作好準備，便毋懼市況的升跌，也能站穩陣腳。

    LUTCF（美國壽險理財院士）課程籌委會成員之一的吳偉文

（Raymond）表示，雖然環球經濟受金融海嘯影響，但近年

報讀 LUTCF 課程的人數仍保持穩定。為與時並進，近幾年 

LUTCF 作出了不少改革。

 
    例如 LUTCF 由原本 1 年修讀兩學期增至 3 學期，學員可

最快於 2 年內完成課程；以往，LUTCF 一向沿用英文課本，近

年則增設中文譯本，方便學員修讀。而為配合市場最新發展，

LUTCF 更不斷修訂現有學科及增設新學科，如根據新稅制而重

整「遺產策劃基礎」一科的內容；並考慮在未來繼續引入新學

科，製作學生手冊及入讀資格將放寬至入職半年以上，支援新

入職同業。除香港外，LUTCF 更被引入澳門，明年將有首批畢

業生畢業。

    從新生入學至畢業後每一階段，籌委會也照顧周到。新生

入學時舉辦開學禮，讓他們對課程的活動教學模式及如何獲獎

學金等資料，先有所認識；當修畢課程後則舉辦畢業禮，並設

有同學會，讓學員在畢業後仍可定期聯繫；近年，更增辦午餐

演講會，邀請資深業界人士分享工作經驗，為後進提供更多實

戰經驗和技巧。

 
    新一期 LUTCF 現正招生，課程籌委會特別推介其中 2 個

學科，分別是「開拓個人市場」及「個人專業進階」。前者指

引學員如何開拓客源，後者則教導從業員釐定個人來年的工作

目標，滿足個人的財務需要及時間管理，包括見客、行政工

作、銷售及進修時間，並提供軟件，輔助學員不時檢視進度。

    透過有系統的銷售技巧訓練及工作習慣培養，加上技巧

演練和實用的個案分享，LUTCF 課程可協助從業員強化銷售技

巧；而根據調查所得，修讀 LUTCF 課程的學員平均生意額提

升達兩成或以上。

    吳偉文呼籲從業員報讀 LUTCF 課程。「若有任何公司或

團隊想了解更多 LUTCF 課程內容，歡迎他們隨時聯絡籌委

會，我們會派員到公司或團隊講解，近年，有些保險公司更邀

請我們專門為其轄下的從業員開辦課程。」

    從 2002 年開始，吳偉文便加入籌委會行列，他坦言，

「透過籌辦課程獲益良多，同時因前輩熱心為行業發展的付出

而深受感動；這幾年間，我與團隊同心協力改革課程，當中建

立了深厚的友誼。」

    吳偉文更指出，The American College 在到訪香港時曾高

度讚賞，雖只憑「保協」少量職員和籌委會的工作，但 LUTCF 

課程卻是全球最佳課程之一，今後希望透過課程影響學員和畢

業院士，造福更多客戶和家庭。「我記得曾有 1 名導師說過：

『榮耀歸上天，功勞歸別人，完成的喜樂和滿足感則由團隊共

享。』故我們鼓勵更多畢業院士加入 LUTCF 籌委會團隊。」
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