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雖然很多人以為保險從業員經常向客戶推銷，予人功利的

印象，但行業內充滿愛心善心的人其實為數不少。早於

80 年代已入行的王素萍（Pecky）向來支持「保協」及保協慈

善基金，不單出錢，更親力親為，擔任過去「保協」多項活動

的籌委會成員。

    數 年 前 ， 當 保 協 慈 善 基 金 宣 布 舉 行 愛 心 天 使 行 動 時 ，

Pecky 立刻回應成為第1個愛心天使，每月捐款予保協慈善基

金。今年初發生海地地震後，她也慷慨捐出逾萬元善款予基金

以援助災民。事實上，她經常參與慈善活動，更是宣明會的長

期助養者，每月助養多個小孩。

    除出錢外，Pecky 更是「保協」活動的長期擁躉。在1999

至 2002 年擔任 MDRT 港區主席期間，她積極與「保協」合辦

每年的 MDRT Day；去年更成為 MDRT Day 的演講嘉賓，公

開分享她連續17年成為MDRT會員的銷售秘訣。

    Pecky 說：「從事這行業多年，接觸社會不同階層的人，

發覺貧富懸殊嚴重，一般人若

患上大病，對家庭經濟會造成

一定負擔，故我只是盡一己之

力去幫助人，除致力回饋社會

外，同時更希望鼓勵身邊更多

同業參與慈善活動。」

    投身保險業多年，Pecky 

深感榮幸，因為所從事的行業可

為不少人救急扶危。她鼓勵同業

積極參與「保協」的活動，尤其

是保協慈善基金。「透過基金的

工作，令香港市民更了解保險從

業員的心不只為工作，更希望助

人未雨綢繆，為人帶來更大保障。基金的工作有助提升市民對我

們的正面形象，故應多多支持他們的活動！」

行政長官曾蔭權與廣東省省長黃華華於早前簽署粵港合

作框架協議。協議猶如開啟內地發展門戶的鑰匙，同

時也表明中央支持香港發展人民幣離岸業務，正式確認香

港作為珠三角金融體系的龍頭地位，不但有助粵港兩地更

趨融合，更為本港金融業，尤其是保險業帶來宏大商機。

    自回歸以來，粵港兩地交往日益頻繁，隨着近年本港銀

行的人民幣業務不斷擴展，加上人民幣升值乃大勢所趨，

「保協」行業事務委員會主席王君傑表示，近年有不少客戶

查詢，可否以人民幣作為保單的換算單位。「現時，市場確

實有此需要，故我們促請特區政府，透過粵港合作框架協

議，在港『先行先試』銷售人民幣保單，這樣不但可給予市

民更多選擇，還可為保險業創造更多發展機會。」

    隨着交通日益完善，兩地居民的交往日趨緊密，愈來

愈多港人選擇長居於內地，或長時間在國內工作。故許多

客戶提出於國內提供售後服務的需要，為方便從業員及長

居內地的客戶，協會建議省港兩地政府容許保險公司嘗試

在廣東省設立客戶服務的試點，此舉可使同業為客戶提供

更佳的售後服務。

    既然香港已成為祖國一部分，未來無論在金融及經濟

等各方面均將更趨融合，王君傑期望，兩地保險業長遠可

達致保險牌照的資格互認。「正如考車牌一樣，若考取了

國際牌照後，便毋須重新考過，而能立即獲取當地牌照，

若未來持有香港保險牌照的從業員可同時獲得內地政府承

認，將有助我們北上發展。」

    王君傑表示，行業事務委員會將積極循不同的渠道

向政府各有關部門提出以上建議，希望能為行業帶來更

大商機。

▲	 第1名愛心天使Pecky積極
支持「保協」及保協慈善基
金，既出錢又出力。


