
June．ISSUE 20109

FChFP 專頁

能夠活學活用，是花時間、金錢和心力

進修後的最佳回報。特許財務策劃

師（FChFP）課程委員會成員之一邱志樂

（Jack）以下分享的個案，就是他把課程中所

學的知識融會貫通後，為小商人度身訂造的財

務方案。他採用商業壽險的概念，為客戶解決

了最關注的業務傳承問題。

客    戶： 47歲的王先生，與1名朋友合
夥營商，在內地設有廠房。

家庭狀況： 妻子為全職家庭主婦，育有1
名8歲女兒。

資產概況： 擁有1間約值120萬元的物業
作收租之用，該物業已毋須供
款，每月租金約為5,000元。
自住單位約值250萬元，每月
按揭供款約為8,000元。

業務狀況： 與合夥人所組成的公司屬無限
公司，須承擔無限的共同及個
別責任；換言之，如營商中涉
及債項，他與合夥人須共同承
擔。公司沒為業務安排傳承問
題，如其中一名股東身故，另
一名股東可能無力購買夥伴的
5成股份。

    Jack利用FChFP課程中「資產策劃」一科，輔以其他科

目適合的理論並加以整合，在畢業時以王先生的個案做行動項

目（Action Project），提供了以下的財務建議。

    
    透過資料蒐集，Jack了解王先生很關注業務延續的安

排，不想與合夥人辛苦經營的業務會因其中一人離世而終止，

遂建議客戶投保商業壽險，1名股東身故後所發出的賠償金，

按投保時的受益人安排，可協助身故者的家屬，或讓在生的股

東繼續業務。

    關注事業之外，王先生有很重的家庭觀念，希望為家人準

備足夠保障，故建議他投保一份保額300萬港元的人壽保險，

如他不幸身故，賠償額將足夠妻子支付自住物業的按揭及應付

往後的生活開支。此外，又建議他投保意外保險和危疾的附加

契約。再建議他為女兒購買教育基金及住院保障計劃。

    設定個人及家庭的保障後，Jack建議王先

生進行投資，他認同平均成本法的投資概念，既

可減低風險，又有機會賺取潛在回報，作為日後

退休的儲備，故建議他進行月供基金計劃，每月

供款1萬元。王太則較喜歡年金產品，由於她是沒有收入的全

職主婦，供款人就是王先生，故建議王太每月只做1千元的供

款安排。

  
    王先生也是孝順子，他計劃假如較母親早逝，便遺留50

萬元給她。Jack建議王先生訂立遺囑，確保身故後能達成有

關意願，也節省家人取得有關資產的時間。

    雖然上述建議是Jack在習作中的分析，

但該客戶協助完成功課後，也接納了上述所

有建議。在進修中，能活學活用固然理想，

但Jack認為當中長綫的得益更多。「未進修

之前，我只局限在個人的經驗框架內，而進

修後，我有機會溫故知新，不單能善用更多

理財工具，還能提升專業形象。」
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